I.D.V. — INSTITUTO DE DESENVOLVIMENTO DE VENDAS

MATERIAL DE APOIO - CURSO

Planejamento Estratéegico Comercial

Desdobramento de metas por potencial e cronograma de acompanhamento prontos pra preencher.

1% Desdobramento de Metas

Meta desdobrada de forma proporcional ao potencial de cada regiao/vendedor — nunca linear.

Regido/Vendedor Potencial (alto/médio/baixo) Meta desdobrada
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2% Cronograma de Acompanhamento

Marcos verificaveis ao longo do periodo — ndo s6 a meta final.

Marco Data Responsavel Status

PRIORIZACAO DE RECURSO

Aloque recurso por potencial x esforco — investir o mesmo tanto de energia numa conta de baixo potencial e numa
de alto potencial é o erro mais comum do planejamento comercial.
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