I.D.V. — INSTITUTO DE DESENVOLVIMENTO DE VENDAS
MATERIAL DE APOIO - CURSO

Execucéo no Ponto de Venda

Planograma, ponto extra, cross merchandising e ruptura — checklist de execucéo tatica pra loja.

1% Checklist de Execucéo Tatica

As 4 frentes que sustentam o giro do produto na prateleira.

Frente O que verificar Feito?
Planograma Produto no espaco e posi¢éo corretos, conforme o
combinado
Ponto extra Negociado com critério, ndo improvisado
Cross merchandising Produtos complementares posicionados juntos
Ruptura Nenhuma gondola vazia sem produto pra repor
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2 ) Gestéo de Ruptura

Ruptura identificada e ndo resolvida na hora vira venda perdida.

Produto em ruptura Causa provavel Acdo imediata

CRITERIO DE PRIORIZACAO

Priorize repor primeiro os produtos de maior giro e maior margem — ruptura num produto de baixo giro custa muito
menos do que ruptura no seu carro-chefe.
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